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Bredbåndsinvestorer til lommerne 

Udgifterne løber hur¬ 
tigere end indtægter¬ 
ne hos Dansk Bred¬ 
bånd, der har hjem¬ 
me i København. In¬ 
vestorerne har derfor 
fundet checkhæftet 
frem og poster nu 
yderligere 40 mio. kr. 
i virksomheden, der 
tilbyder tv, internet og telefoni til private kunder. 

Hos Dansk Bredbånd oplyser PR-chef Christi¬ 
ane Vejlø, at kapitalbehovet især skyldes, at det 
har været dyrere end ventet at integrere FTH 
Bredbånd (Seas/NVE), som Dansk Bredbånd 
overtog sidste år. Investorerne i Dansk Bredbånd 
er ATP, Dansk Kapital Anlæg, InnFond, 
Seas/NVE, NEF Fonden og ledelsen. teddy 

Aalborg Engineering får mio-ordre 

Aalborg Engineering A/S har modtaget ordre på 
kraftvarmeværk til et trecifret millionbeløb. Or¬ 
dren kommer fra det største tyrkiske energisel¬ 
skab Zorlu Enerji og omfatter seks kedler. Ked¬ 
lerne skal bruges til to kraftvarmeværker i Mos¬ 
kva til forsyning af varme og elektricitet til 
370.000 husstande. 

Der er tale om seks store varmegenvin- 
dingskedler efter gasturbiner, og der er indlagt 
option på yderligere tre kedler samt mulighed for 
at opnå en del potentielle ordrer til de samme an¬ 
læg. 

Zorlu Enerji besøgte Danmark i 2005 for at se 
på danske kraftvarmeværker. Aalborg Enginee¬ 
ring er en ingeniørvirksomhed, der tilbyder større 
kedler til kraft- og kraftvarmeproduktion. 

MEK 




Køkken-bundlinje fordoblet 

En af de få rent danske køkkenproducenter - 
Vordingborg Køkkenet - har mere end fordoblet 
sit resultat før skat. 12004 stod der på dén bund¬ 
linie 13,5 mio. kr. - i fjor lød tallet på 27,4 mio. kr. 
Det sker efter en fremgang på omkring 35 pct. i 
bruttoresultatet, der er øget fra godt 88 til tæt ved 
120 mio. kr., og selskabet betegner det selv som et 
rekord-regnskab. 

Adm. direktør Hjalmar Rasmussen peger på, at 
regnskabet viser, at Vordingborg Køkkenet har 
nået en vækst, som er langt større end totalmar¬ 
kedet. Og på, at omsætning og resultat er opnået 
med bare 18 butikker, som selskabet selv ejer. 

Konkurrenterne har typisk mindst dobbelt så 
mange butikker i ind- og udland. 2005-regnska- 
bet viser, at Vordinborg havde 172 medarbejdere 
- eller bare en god håndfuld flere end året før. BB 

Bilwinco investerer i fremtiden 

Bilwinco A/S i Skanderborg investerer i fremti¬ 
den. Derfor er resultatet før skat faldet til 4,4 mio. 
kr. i 2005 fra 6 mio. kr. året før, selv om omsæt¬ 
ningen er øget med 3 pct. fra 78 mio. kr. til 80 
mio. kr. Faldet i resultatet skyldes omkostninger 
til fokusering på nye produktområder samt øge¬ 
de udgifter til marketing og udvikling, forklarer 
adm. direktør Lars Skov Christensen i regnska¬ 
bet. 

Bilwinco udvikler, producerer og markedsfører 
som en videnstung virksomhed selv fuldautoma¬ 
tiske veje-doseringsløsninger og leverer veje- og 
pakkeløsninger til fødevareindustrien og hardwa¬ 
reindustrien til afvejning og pakning af søm, 
skruer, møtrikker, plastikdele m.v. oskar 


Ombudsmand gå 
i forsinket miljøsa 


Folketingets 

ombudsmand 

kræver 

redegørelse fra 
Fyns Amt, der 
på sjette år be¬ 
handler miljøsag 
for landmand 


Sagsbehandling 

AF JENS BERTELSEN 

Fyns Amt skal stå skoleret 
over for Folketingets om¬ 
budsmand, Hans Gam- 
meltoft-Hansen, der på bag¬ 
grund af oplysninger i dagbla¬ 
det Børsen vil kaste lys over 
amtets sagsbehandlingstider. 

Avisen beskrev i marts, 
hvordan landmand Erik 
Sørensen fra Røjle ved Mid¬ 
delfart på sjette år afventer en 
miljøgodkendelse til at udvi¬ 
de sin besætning af slagtesvin 
og kyllinger. 

Hverken naboer, Naturkla¬ 
genævnet eller Skov- og Na¬ 
turstyrelsen har haft proble¬ 


mer med udvidelsen, og det 
er derfor ikke høringsperio¬ 
derne, der har trukket sagen i 
langdrag. 

Politisk beslutning 

Ifølge Fyns Amt skyldes det 
derimod en politisk beslut¬ 
ning om, at små ansøgninger 
kommer foran i køen, mens 
større ansøgninger, der 
kræver en WM-undersøgel¬ 
se (Vurdering af Virkninger 
på Miljøet, red.) ender ne- 
derst i bunken. 

»Erik Sørensen er desværre 
kommet i klemme, fordi han 
hører til i den lille gruppe, der 
kræver en obligatorisk WM- 
undersøgelse. Det er en poli¬ 


tisk prioritering, og derfor far 
du ingen undskyldning her¬ 
fra,« sagde Thorbjørn Søren¬ 
sen til Børsen og blev bakket 
op af sin politiske chef, ud¬ 
valgsformand Steen Møller 
(Kons.). 

Ombudsmand Hans Gam- 
meltoft-Hansen har i et brev 
til Fyns Amt forlangt en for¬ 
klaring på, om denne priori¬ 
tering er årsagen til Erik 
Sørensens lange ventetid. 
Amtet skal også redegøre for, 
hvad der ligger bag beslut¬ 
ningen, og ombudsmanden 
har bedt om en datoliste 
over alle ekspeditioner i sa¬ 
gen. Det sker for at under¬ 
søge, om Erik Sørensen er 
blevet tilstrækkeligt underret- 


Hotelgruppe 
køber slot 

Hotelkøb 

AF KNUD TEDDY RASMUSSEN 

Efter et uopfordret købstilbud og halvandet års prisfor¬ 
handlinger er det lykkedes for Hotelgruppen i Hornbæk 
at overtage det eksklusive kursus- og konferencecenter 
Sophienberg Slot i Rungsted. Sælger er Gymnasieskoler¬ 
nes Lærerforening, der siden 1993 har drevet stedet som 
kursus- og konferencecenter. 

Overtagelsessummen oplyses ikke, men der er tale om 
»et tocifret millionbeløb i den høje ende«, oplyser Kaare 
Korsbek, direktør for Hotelgruppen i Hornbæk - eller 
Hornbæk Gruppen, som den også kalder sig. 

Den ejes af civilingeniør Gunner Ruben og blev i 2004 
stiftet med købet af Hotel Hornbækhus. Senere er også 
Hotel Bretagne og Hotel Villastrand - begge i Hornbæk 
- købt til. 

Og med købet af Sophienberg Slot, der ligger ud til 
Strandvejen med direkte udsigt til Øresund og Sverige, 
bevæger man sig nu ud af lokalområdet - omend koncep¬ 
tet bliver det samme overalt. 

90 pct. af omsætningen stammer fra konferencer for 
dem, der ønsker mere eksklusive omgivelser. Alle steder 
udlejes også til selskaber, ligesom der i Hornbæk lejes 
værelser ud til turister. 

Det sidste er der dog ingen planer om på Sophienberg 
Slot, hvis historie går tilbage til 1744. Det blev indviet på 
kongens navnedag den 14. maj og var opført som et 
»Kongeligt Thehus« af dronning Sophie Magdalene, gift 
med Christian den 6 . Siden har bl.a. Christian den 7-, 
Caroline Mathilde og Struensee færdedes på stedet. 

»Sophienberg Slot passer perfekt ind i vores hotel- og 
konferencekoncept. I dag handler det ikke bare om et sted 
at sove,« siger Gunner Ruben, som med tiden vil gøre ste¬ 
det endnu mere eksklusivt, end det er i dag. 

Umiddelbart har Hornbæk Gruppen ikke planer om at 
overtage flere hoteller, oplyser Kaare Korsbek. 


knud.rasmussen@borsen.dk 



Arhus-reklame- 
firma vil 

indtage Norden 


Detailhandel 

AF OSKAR LUND 

Den 38-årige direktør Kim 
Zoega Møller og de 14 medar¬ 
bejdere i århusianske Across- 
media har en ambitiøs plan. 
De vil indtage hele Norden 
med deres forretningskoncept, 
som giver detailhandlen helt 
nye muligheder for at profilere 


sig over for deres kunder og 
fastholde dem. 

Acrossmedia A/S har 
specialiseret sig i instore-tv, 
som det hedder i fagsproget. 
Enkelt fortalt drejer det sig om 
at opstille fladskærme i størrel¬ 
ser fra 6 0 tommer ned til 10 
tommer, hvor kunderne i bu¬ 
tikken hele dagen bombarde¬ 
res med reklamer for vidt for¬ 
skellige produkter. Århus-fir- 
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■ NORDJYLLAND 



Malene Severinsen 

Slotspladsen 2 

Boks 1830,9000 Aalborg 

malene.severinsen@borsen.dk 

Tlf.98 13 92 90-Bil; 61 55 59 34 

Fax: 98 13 81 80 


■ MIDT/VESTJYLLAND 


Il 

n 



Bjarne Bang 
Bredgade 55,1. 

Boks 224,7400 Herning 
bjarne.bang@borsen.dk 
Tlf.97 22 06 22-Bil: 20 90 85 06 
Fax: 97 22 06 77 


■ ØSTJYLLAND 



Oskar Lund 

Arosgaarden.Åboulevarden 31 

8000 Århus C 

oskar.lund@borsen.dk 

Tlf. 87884206-Bil:2061 06 65 

Fax: 87 88 42 07 


■ SYDVESTJYLLAND 



Jette W. Knudsen 
Kongensgade 77,1. 

Boks 349,6731 Esbjerg 
jette.knudsen@borsen.dk 
Tlf. 75 45 07 42-Bil. 20 90 85 15 
Fax: 75 45 3705 


■ SØNDERJYLLAND 



Helge Andreassen 
Storegade 22 
Boks 68,6200 Aabenraa 
helge.andreassen@borsen.dk 
Tlf.7463 3604-Bil:20220702 
Fax: 74 63 36 05 


■ SJÆLLAND 



Knud Teddy Rasmussen 
Møntergade 19 
1140 København K 
knud.rasmussen@borsen.dk 
Tlf.33 32 01 02-lok234 
Bil: 24 69 62 46 


■ FYN 



Jens Bertelsen 
Nørregade 77,2. 

Boks 105,5100 Odense C 
jens.bertelsen@borsen.dk 
Tlf. 66 13 15 02-Bil: 20 90 85 29 
Fax: 66 13 15 46 
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tet, når hans sag er blevet 
forsinket. 

»Efter min bedste overbe¬ 
visning har vi ikke bøjet loven 
ved at tilføre ekstra ressourcer 
til de små sager,« siger Steen 
Møller, der imødeser om¬ 
budsmandens svar med 
sindsro. 

Begrænset magt 

Ombudsmanden har be¬ 
grænsede magtbeføjelser, og 
han vil højest kunne udtrykke 
kritik og henstille til, at amtet 
fremover retter sig ind efter 
forvaltningsloven. Fyns Amt 
har stadig en pukkel af mil¬ 
jøsager, der skal behandles, 
inden amtet nedlægges 1. ja- 



Dagbladet Børsen skrev den 24. marts 2006 
om landmand Erik Sørensens problemer med 
at få miljøgodkendelse. 


nuar og ansvaret for sagerne kommet skub i de sidste af de 
overdrages til de nye stor- storesager. 

kommuner, men ifølge Steen _ 

Møller er der i hvert fald jens.bertelsen@borsen.dk 


Q 

w 




maet leverer både software, 
hardware og reklamespots, 
hvad enten der skal reklame¬ 
res for is, solbriller, læskedrik¬ 
ke eller sandaler. 

»Som totalleverandør ud¬ 
vikler vi både software og 
hardware samtidig med, at vi 
selv producerer de forskellige 
reklamespots. For detailhand¬ 
len er det et nyt og særdeles 
fleksibelt værktøj, fordi butik¬ 
ken kan ændre sine spots i for¬ 
hold til, hvilket tidspunkt på 
dagen de passer bedst til. Det 
er en helt ny måde at påvirke 
kunden på,« siger Kim Zoega 
Møller. 

Acrossmedia har indrettet 
sig i helt nye lokaler på Århus 
Havn i det innovative iværk- 


Dlrektør og medejer Kim 
Zoega Møller: »En af vore 
styrker er, at vi leverer 
vore reklamespots i høj dvd- 
kvalitet, mens konkurrenterne 
bruger internetkvalitet«. 


sætter- og forretningsmiljø, 
som er ved at skyde op i de re¬ 
noverede bygninger omkring 
den tidligere flydedok. Kim 
Zoega Møller styrer firmaet fra 
sit hjørnekontor med direkte 
udsigt til kaj og vand, men 
præsenterer sit koncept i et 
stort lokale med afhøvlede 
trægulve og storskærme, hvor 
reklamespots for så forskellige 
produkter som Cocio-chokola- 
demælk og hæfteplaster flim¬ 
rer forbi i baggrunden. 

Han er selv uddannet i re¬ 
klamebranchen, hvor han har 
arbejdet siden 1990. Han er 
medejer af Acrossmedia, hvor 
den største aktionær er Front- 
stairs. Et anpartsselskab, der 
ejes med 50 pct. af den tidlige¬ 
re indehaver af postordrefir¬ 
maet Bonaparte, Steen Søn¬ 
derborg, mens den anden 
halvdel ejes af to andre in¬ 
vestorer, John Jensen og Tom 
Georgi. 

»Vi vil være den største ud¬ 
byder i Norden. En af vores 
styrker er, at vi leverer vore 


spots i en høj dvd-kvalitet, 
mens konkurrenterne bruger 
internetkvalitet. Samtidig er 
vor strategi at rådgive kunden 
i et marked, hvor der hersker 
en ren Klondyke-stemning 
med mange udbydere, eksem¬ 
pelvis pensionerede kopima¬ 
skinesælgere, der kun kan til¬ 
byde enkeltdele, mens vi har 
hele pakken,« siger Kim Zoe¬ 
ga Møller. 

Han forventer, at Acrossme¬ 
dia i 2005/2006-regnskabet 
på 18 måneder omsætter for 
22 mio. kr. med et overskud 
før skat på 5-6 mio. kr. Målet 
er en omsætning på 30-35 
mio. kr. i 2006/2006, mens 
væksten i indtjeningen er knap 
så kraftig, fordi væksten er 
størst på soft- og hardware, 
hvor dækningsbidraget er 
mindre end på reklame¬ 
spotsene. 

De største kunder er Super 
Best-købmandskæden med 
230 butikker, Profil Optik, 
Telia og DSB. Et nyt selskab, 
Acrossmedia International 
A/S, der ejes fuldt og helt af 
Frontstairs ApS, er på grund¬ 
lag af de nordiske erfaringer i 
gang med at rulle en internati¬ 
onal strategi ud med ekspansi¬ 
on i Europa og Asien. 


oskar.lund@borsen.dk 


Hvorfor ikke optimere 
salgsindsatsen 



www.salgsvaerkstedet.dk 

telefon I 2090 8523 mail I ksl@salgsvaerkstedet.dk 


BRYLLUPSGAVER 

Flotte krystalkander med bånd af sølv. Findes i 
flere størrelser. En god bryllupsgave. Se mere og 
priser på vores hjemme¬ 
side. 

www.englishsilverhouse.dk 

VANDGLAS/ 

WHISKYGLAS 

Vandglas eller whiskyglas i 
krystal med kant af sølv. 

PILESTRÆDE 4 • 1112 KØBENHAVN K • 33 14 83 81 • www.englishsilverhouse.dk 


SILVER 

HOUSE 



Den Store Bededag 

( forslag til det, De kan bede om ) 

Et sted i landet, nemlig midt i, ned til vandet, har vi fine 
forårsfornemmelser. Derfor går vi rundt med næsen i sky og venter 
på fredag, der som bekendt er Store Bededag. Traditionen tro 
vil vi stå tidligt op og bede Ham deroppe om godt vejr. Kommer det, 
bør De også, for så åbner vi vores terrasse. Her kan De sidde fra klokken 
er 12 og fylde maven både med ditten og datten. 

Smagen er himmelsk, uanset hvad De vælger, og maden vil give Dem 
lyst til at kigge ned, selvom udsigten bør friste Dem til at se op. 

Der er vand så langt øjet rækker og beder De om det, kommer det også 
på bordet. Det samme gælder for kølig vin eller øl med skum, hvis det 
er det, De har lyst til. De skal blot fortælle hvad der falder i Deres smag. 
Det er trods alt Store Bededag.. 


De første hvide danske asparges med friske, grillede Læsø jomfruhummer 
og sauce mousseline, rent forår kr. 175,- 

Bøf Robspierre, grillet, velhængt dansk oksehøjreb 
skiveskæres og serveres med salater og nye kartofler kr. 175,- 

3 små lækkerier med rabarber kr. 95,- 

Som 3-rettters menu kr. 365,- 


***** 

KONGE B ROGAARDEN 

FORKÆLELSE - FORDYBELSE - FORNYELSE 


Kongebrovej 63. 5500 Middelfart. Tlf. 63 41 63 41. www.kongebrogaarden.dk 




























